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权威传播公信新闻 深情反映大众心声
ZHAOTONG RIBAO

悦享丰收季 喜迎二十大
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山下从此“玫瑰”香

本版文图由记者雷明娟 莫 娟 唐龙泉飞 聂孝美 提供

初秋的昭阳，透蓝的天空依然悬挂着火球
似的太阳。位于凤凰山脚下的凤凰街道凤凰
社区，距昭通城两三公里，是昭通公路网最“密
集”的社区，交通十分方便。在第 10居民小组
居民杨廷华的葡萄园里，红玫瑰葡萄在阳光的

照耀下显得更加紫红透亮，令人垂涎欲滴。即
便天气炎热，也阻挡不了游客们前来采摘葡萄
的热情，杨廷华忙得不亦乐乎。

“一下车就闻到葡萄香甜的气味，真是名
副其实的‘红玫瑰’，味道太好了，跟其他地方
的口感确实不一样。”第一次到凤凰社区的游
客杨应珍说，以前只知道龙山寨的红玫瑰葡萄
好吃，没想到这里种出来的红玫瑰葡萄不仅口
感不错，而且颗粒还很大。

昭通的红玫瑰葡萄，已经小有名气，有 30
多年的种植历史。截至目前，昭阳区的红玫瑰
葡萄种植面积已近3000亩。

“开始是试种，现在有20多亩了，今年葡萄
价格不错，零售价每公斤 16 元左右。”杨廷华
说，他从 2002年开始发展红玫瑰葡萄产业，依
托良好的自然环境和离昭通中心城市近的区
位优势，再加上他认真钻研种植技术，坚持生
态种植，他种出的红玫瑰葡萄深受广大消费者
喜爱。每到葡萄成熟的时节，葡萄园里总是挤
满了驾车前来采摘红玫瑰葡萄的新老顾客，或
者网上下单让他同城派送。杨廷华种植的红
玫瑰葡萄几乎运到市场就销售一空。

“主要是现在社区里的基础设施完善了，
高速公路通车了，大家的生活水平和消费能力
提高了，我的葡萄才卖得那么好！”杨廷华说，

他种植的红玫瑰葡萄不愁销路，种植规模不断
扩大，除了自己的努力，也得益于国家各种惠
民政策的实施。

“幸福是靠奋斗出来的。”杨廷华回忆说，
20年前，他还是一个从事水果生意的小商贩，
但他不甘心这样一辈子。一次偶然的机会，杨
廷华脑海里突然闪现出一个想法：昭阳区本来
就有种植葡萄的优势，我何不自己种植葡萄
呢？说干就干，杨廷华开始整地、买苗、学习钻
研种植技术和大棚管理……慢慢地从“门外
汉”逐渐成长为“土专家”。20 年来的种植经
验，让杨廷华明白一个道理，只要踏实肯干，日
子一定越过越红火。为了保障红玫瑰葡萄的
品质，杨廷华坚持绿色无公害种植技术，施农
家肥，不打农药。挂果后，为了预防果实病害，
又给葡萄套上保护袋。

“今年 20亩红玫瑰葡萄全部大丰收，只不
过，因气候的影响，大量上市的时间要比 2021
年晚半个月。”如今，事业有成的杨廷华成立了
自己的公司并注册了“欧阳红玫瑰”品牌。“如
何打响‘欧阳红玫瑰’品牌，这是我今后发展的
方向。”面对未来，杨廷华信心满满。

艳阳高照，正如群众的火红日子。杨廷华
的幸福生活，不正是广大乡村群众幸福生活的
缩影吗？

9 月，正是昭阳区红玫瑰葡萄成
熟的季节，秋风吹过，连空气都弥漫
着淡淡的玫瑰香气。连片种植的数
千亩葡萄一眼望不到边。走进葡萄
园，翠绿的藤蔓和绿叶间，只见一串
串沉甸甸的葡萄晶莹剔透、圆润饱
满，让人垂涎欲滴。果农们正在采
摘、包装、送货、招呼客人，忙得不亦
乐乎，一幅“丰”景如画、乡村振兴的
秋收画卷在昭阳大地徐徐展开……

葡萄“串”起田园产业

下午 2 时，王志奎刚放下满满一
筐现摘的红玫瑰葡萄，还来不及擦一
下额头上的汗珠，只听手机铃声响
起，昆明一个客户要订 200 箱葡萄，
明天就要。挂断电话，王志奎连忙招
呼家人及工人赶紧采摘装箱。

王志奎一家自葡萄园8月25日开
园以来，就忙得不可开交，每天早上
6 时起床，采摘、包装、送货……今
年，他家的红玫瑰葡萄又是大丰收，
一家人虽然辛苦，但心里就像吃了
葡萄一样甜。

51 岁的王志奎是昭阳区凤凰街
道双院子社区第 8 居民小组的居民，
也是这个社区的红玫瑰葡萄种植大
户。在他的家里，装葡萄的包装箱
堆成了“小山”。“今年订购了 1 万个
纸箱，分别是 5 公斤、3 公斤装的规
格，从 8 月 25 日开始采摘发货，一个
多星期已经卖出去 2000 多公斤红玫
瑰葡萄了。”王志奎一边向记者介
绍，一边小心翼翼地将装好箱的葡萄
堆放整齐。

在王志奎家房屋周围，有 20 多
个标准化葡萄种植大棚，占地近 20
亩，年产红玫瑰葡萄 2 万公斤左右。

“今年由于前期连续遇 50 多天阴雨
天气，后期又遇持续干旱高温天气，
影响葡萄着色，相比往年推迟了半个
月上市。”王志奎说，今年葡萄的价
格比去年高 1元左右，按照每公斤红
玫瑰葡萄 16 元计算，除去工人的工
资，纯利润有27万元。

中秋节前后是葡萄销售的高峰
期，最多的时候王志奎一天要卖 600
箱 红 玫 瑰 葡 萄 ，预 计 今 年 可 卖 出
9000箱。

昭阳区红玫瑰葡萄种植主要集中
在凤凰街道的龙山寨、凤凰、双院子等
社区，分大棚种植和露天种植，大棚种
植的葡萄更甜，价格也更高些。

王志奎说，因为露天种植不能控
制雨水，病虫害发生率较高，特别是
在葡萄成熟时，如果连续出现阴雨天

气，会直接导致产量和
品质下降，经济效益大
打折扣。大棚种植红
玫瑰葡萄最大的优点
是能有效避免雨水直
接淋在枝、叶、果上，减
少病虫害的发生，有助
于积累葡萄糖分，从而
提高葡萄的品质和经
济效益。

多年积累的种植经
验，让王志奎种植的红玫瑰葡萄品质
越来越好，也让越来越多的人喜欢上
他种植的红玫瑰葡萄。

葡萄是昭通人民比较喜爱的水
果之一，在全市 11个县（市、区）均有
种植。2021 年，全市种植葡萄 1.6 万
亩，其中昭阳区约有 8000 亩，主要种
植品种有夏黑、红玫瑰、阳光、水晶葡
萄等。昭通本地种植的葡萄以鲜食
为主，所以一般都在城市近郊种植。
红玫瑰葡萄因其含糖量高、风味浓
郁、带有淡淡的玫瑰花香，深受昭阳
区消费者喜爱。

“红玫瑰”走四方

“朋友们，这里是昭通日报公益
助农直播间，主播正在种植基地给
大家摘红玫瑰葡萄。”8 月 26 日上
午，在昭阳区凤凰街道凤凰社区第
10 居民小组杨廷华的葡萄园里，昭
通日报社主播正在开展一场公益助
农直播活动。

开播不到 40 分钟，《昭通日报》
抖音直播间就聚集了 1.7 万多粉丝
参与互动，表达了对红玫瑰葡萄的
喜爱。

“我们贵州的市民也特别喜欢吃
红玫瑰葡萄，每年我都要从这里订购
500多公斤。”来自贵州毕节的客商刘
玉簪说。

刘玉簪是杨廷华的老主顾，在毕
节经营着一家水果店。听说第一批
葡萄已成熟，她便马不停蹄地开着货
车赶到昭通。“我和杨廷华已经合作
了 3 年多，每一年都会亲自来采摘几
百公斤回去，一两天就全部卖完，每
公斤葡萄售价30元。”刘玉簪说，毕节
那边的顾客非常喜欢红玫瑰葡萄的
口感，吃进嘴有一股淡淡的玫瑰花香
味，还没有籽，所以喜欢买给老人和
小朋友吃。

因为销售红玫瑰葡萄，刘玉簪有
了一大批忠实粉丝，每次来昭通采
摘葡萄之前，她都会在微信群通知
顾客。往往葡萄还没运到，就已经

预售一空。
近年来，昭通市大力实施产业

兴市战略，大力培育发展优势特色
产业。借力乡村振兴的东风，促进

“农文旅”融合发展。通过企业、合作
社等新型经营主体带动果农在种植、
生产、销售上取得进步，引进专家指
导服务，全面提高葡萄的种植管理水
平，让红玫瑰葡萄真正成为昭阳的一
个绿色品牌。

如今，像刘玉簪一样来昭通收购
葡萄的客商逐渐多了起来。大量红
玫瑰葡萄被销往昆明、曲靖和四川、
贵州等地。

舌尖上的口口香甜、田园里的片
片绿意、农庄内的欢声笑语……是双
院子社区乡村振兴的生动写照。小小
葡萄，“串”起了田园产业，打开了致富
思路，也增进了百姓福祉。


